








Beispielsweise in Reifenhandlungen...

Reifenhandler sind uneinge-
schrankte Autoritaten, wenn es
um Reifensicherheit und -qualitat
geht. Erweitern Sie Ihren Service
um eine ,Reifenteststrecke” auf
Ihrem Firmengelande, fihren Sie
jahreszeitliche Aktionswochen fur
Ihre bestehenden Kunden ein, ge-
winnen Sie neue Kunden durch
eine Dienstleistung, die andere
nicht bieten: ProContour H3-D
causa erdffnet eine vollig neue
Dimension in der Kundenbindung
und Kundengewinnung. Vom
Mehrumsatz einmal abgesehen.
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Beispielsweise in Autohausern...

Ihr Kunde kommt zur Inspektion,
um Zubehor zu kaufen oder um
das Auto fur den Urlaub aufbe-
reiten zu lassen? Wie wére es,
wenn lhr Meister den Kunden
gleich nach der Einfahrt in den
Annahmebereich auf ein abge-
fahrenes Reifenprofil hinweisen
koénnte?

Wie wére es, wenn Sie mehr
Autofahrer als andere auf |hr
Firmengelande holen? Bei-
spielsweise durch ein Reifen-
test-Wochenende mit Reifen-
zustands-Dokumentation fur
Ihre Besucher? Und das Gute
daran: Mit der automatisierten
Erfassung des ProContour H3-D
kénnen Sie dies ohne groBen
Aufwand realisieren.

Beispielsweise auf Tankstellen...

Téglich fahren hunderte Autos
auf Ihr Tankstellengelande um
zu tanken, um Schmiermittel,
Snacks oder Zeitschriften zu
kaufen oder um einfach nur nach
dem Weg zu fragen. Wie wére
es, wenn Sie Ihr Geschaftsmo-
dell um Reifenservice und Rei-
fenverkauf erweitern? Und damit
die Auslastung der angeschlos-
senen Werkstatt verbessern?

Eine Option, die sich gerade bei
der Umstellung von Sommer-
auf Winterreifen und umgekehrt
rechnet. Eine Option, die lhnen
neue Umsatz- und Ertragspo-
tenziale erschlie3t und sich
schnell amortisiert. Denn die An-
schaffung des ProContour H3-D
rechnet sich fUr Sie bereits bei
einer geringen Anzahl an mehr
verkauften Reifen pro Jahr.

Beispielsweise auf 6ffentlichen und
privaten Parkflachen...

Parkplatze flr GroBveranstal-
tungen (z.B. FuBballstadien),
wie auch Firmenparkplatze
bieten eine optimale Gelegen-
heit, passierende Autofahrer mit
dem ProContour H3-D causa
vorsorglich auf ihren Reifenzu-
stand hinzuweisen. Ein groB3es
Unternehmen wird dabei pri-
mar vorsorgliche Aspekte sei-
nen Mitarbeitern gegenuber in
den Vordergrund stellen. Ein
FuBballstadion wird vielleicht
den Vereinsnamen mit seinem
Hauptsponsor koppeln und et-
was fur sein Image tun wollen.

Offentlich oder privat betriebene
Parkhauser stehen im Wettbe-
werb. Was aber macht sie pro-
fitabel, was unterscheidet das
eine von dem anderen, wenn
nicht die Lage, die Sicherheit
und der Komfort? Beispielswei-
se der Service! In der Ausfahrt
installiert, signalisiert das Pro-
Contour H3-D causa, mit einer
LED-Anzeigetafel gekoppelt:
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